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El caso de negocio para pedidos B2B modernos

PARA EMPRESAS MAYORISTAS Y DE DISTRIBUCION DE $15-300M DE FACTURACION

Si no lees nada mas: los pedidos mayoristas se escapan en el carrito, por teléfono y en la zona
de devoluciones. Esto es una propuesta para detenerlo, con la plataforma demostrandose antes

de costar nada.

El problema

Qué cambia en el carrito

Qué cambia en el movil

del comprador

Por qué se sostiene

Qué cuesta probarlo

La prueba del uno por
ciento

Siguiente paso

Tus compradores arman pedidos donde nadie de tu lado los ve: en una pestana del
navegador que deben encontrar y en la que deben identificarse cada vez. Y el trabajo
ocurre en otro sitio — en un movil, en un pasillo de almacén, en un muelle de carga. Los
carritos mueren con la sesion. Una persona construye lo que deciden entre seis y diez. Y
el duplicado que nadie vio vuelve como devolucion.

Los carritos persisten en el servidor y se sincronizan en vivo entre la tienda web y las
apps nativas. Tus vendedores ven los carritos de cliente en vivo, incluido lo que se ha
atascado, y pueden actuar antes de que se enfrie. Todo el equipo de compras edita un
solo pedido, con cada cambio atribuido. Y el carrito avisa de un SKU que la cuenta ya
compro hace poco, antes de enviar.

Tu catalogo esta en la pantalla de inicio, a un toque de la recompra y con la sesion ya
iniciada. No detras de un marcador y una contrasena. Las notificaciones devuelven al
comprador cuando vuelve el stock o vence un contrato: justo ahi donde el correo se filtra.
El escaneo de codigos recompra desde la etiqueta del estante. Y el catalogo queda en
local: un pasillo sin cobertura sigue siendo un pasillo desde el que se pide. Tus folletos
impresos, los videos de producto y otro contenido enriquecido viajan en la misma app,
asi que el material de showroom esta con el comprador cuando llega la conversacion.
Nativo para iOS y Android, no un sitio web dentro de una carcasa. Recomprar deja de ser
un recado y se vuelve un habito. De ahi sale el ingreso recurrente.

SKUs y usuarios ilimitados, nunca medidos, nunca un porcentaje de tus ingresos.
Conectores estandar de ERP y CRM incluidos. RocketX se situa delante de tus sistemas
de registro en lugar de reemplazarlos, y convive con tu tienda web actual: no se apaga
nada.

Implantacién incluida en planes anuales. La facturacion empieza en la puesta en marcha,
no en la firma. Un piloto de 30 a 45 dias con métricas acordadas antes de cualquier
compromiso mas largo.

Pon la tarifa de plataforma de tu propuesta frente al uno por ciento de tus ventas anuales.
O frente al margen sobre ese uno por ciento, si prefieres la version conservadora. La
unica pregunta que queda es si pedir mejor vale mas que eso para ti. Si es asi, el resto de
este documento es detalle, no persuasion.

Una demo personalizada sobre su propio catalogo, una auditoria breve de los app@rocketx.app

sistemas y un piloto de bajo riesgo con resultados medibles en semanas.
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